
UNE FIllE DE lAWmAN 
PoUR RICKy mA CHING FAt
#385     F    lawman & Wenge, 
                   par Housebuster                                48.000 €
            Acheteur : HB Bloodstock
            Vendeur : Haras de Grandcamp

Belle pouliche, sœur de
la placée de Listed
Sculpted (Orpen), cette
fille de lawman est re-
venue à Hubert Barbe
pour 48.000 €. Le cour-
tier était accompagné de
Richard Chotard, qui
nous a confié : « Nous
avons regardé la pou-
liche ensemble et elle
nous a beaucoup plu.
Elle est très harmonieuse
et se déplace bien. Nous
l’avons achetée pour
Ricky Ma Ching Fat, pour
qui j’ai déjà entraîné un cheval comme Woodstock City, bon
gagnant en France avant de poursuivre sa carrière à Hong-
kong. Je cherchais une pouliche pour lui depuis un moment
et je suis content d’avoir trouvé celle-là. Elle ira à l’entraî-
nement chez moi. » La troisième mère de la pouliche,
Where you lead, a donné notamment I Will Follow, la
mère de Rainbow quest.  
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Le guide Weatherbys des étalons vous donne l’opportunité de promouvoir votre étalon de manière compréhensive,
et de lui donner une dimension internationale. Non seulement à travers sa version papier,

lue dans le monde entier, mais également en ligne, sur le site internet dédié, via l’application iPhone et sur CD–ROM.

lA moNtéE EN PUISSANCE 
DE lA mottERAyE
Déjà en vue lors
des ventes
d’août, où ils
avaient cédé un
fils de Dubawi
pour 450.000 € et
terminé à la
dixième place des
vendeurs en dé-
passant le million
d’euros de C.A.
pour onze pou-
lains vendus,
Lucie Lamotte et Gwenaël Monneraye, de La Motteraye
Consignment, ont réalisé une très belle vente d’octobre.
En partie 1, ils se sont même classés à la deuxième
places des consignors en terme de volume de transac-
tions, juste derrière le haras d’Etreham, pour un prix
moyen de 66.600 €, ce qui les place en tête du palma-
rès. Jeunes professionnels, ils montent en puissance ré-
gulièrement depuis leur installation, en décembre 2009.
« Nous savions que nous avions un bon lot, mais nous
avons eu quelques bonnes surprises, comme une fille de
lawman achetée 26.000 € foal et que nous avons ven-
due 125.000 €, nous ont-ils expliqué. C’est surtout une
récompense pour nos clients, qui nous font confiance
depuis le début. Ce sont souvent des gens de notre gé-
nération, qui choisissent très bien leurs chevaux. Nous
n’avons plus qu’à parachever leur travail ! Il faut aussi
souligner l’excellent travail de Guillaume Cousin qui a sé-
lectionné les poulains du catalogue. Le passage de la
vente sur un format de trois jours a été bénéfique. La
partie 1 a généré un excellent marché, et cela s’est tenu
jusqu’à la fin. » Le jeune couple est installé à côté de Li-
varot et travaille main dans la main. « Nous avons trouvé
notre équilibre. Lucie s’occupe de toute la partie soins
et nutrition, alors que je me concentre sur le travail des
poulains. Cela fonctionne bien ainsi », poursuit Gwenaël
Monneraye. La prochaine étape devrait être l’acquisition
de leur propre structure : « Actuellement, nous louons
la propriété sur laquelle nous sommes installés. Nous
cherchons à acheter une structure plus grande et plus
fonctionnelle… » 

l. lAmottE Et G. moNNERAyE


